Treinamento & Mentoria

Virginia
Er' Sena PERGUNTAS DO CORRETOR PARA O VENDEDOR

1- Motivo da venda

2- Quanto tempo esta anunciando
3- Visitas

4- Propostas

5- Anunciado em outras imobilidrias
6- Tempo que necessita para vender
7- Data da posse

8- Como precificou

9- Foi sempre o0 mesmo preco.

Se ndo foi qual o histérico das mudanc¢as dos precos
10- O que te fez comprar o imovél

11- Pontos negativos do imovel

12- Pontos positivos do imovel

13- Aceita financiamento

14- Metragem do IPTU estd igual da matricula

15- Aceita permuta

16- Apos a venda qual imovel serd adquirido

www.virginiasena.com.br




