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1- Motivo da venda

2- Quanto tempo está anunciando

3- Visitas

4- Propostas

5- Anunciado em outras imobiliárias

6- Tempo que necessita para vender

7- Data da posse

8- Como precificou

9- Foi sempre o mesmo preço.

 Se não foi qual o histórico das mudanças dos preços

10- O que te fez comprar o imovél

11- Pontos negativos do imóvel

12- Pontos positivos do imóvel

13- Aceita financiamento

14- Metragem do IPTU está igual da matrícula

15- Aceita permuta

16- Após a venda qual imóvel será adquirido


